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D
ie digitale Preisauszeichnung ist seit 
Jahren im Vormarsch. Retailer wählen 
dabei ihre electronic shelf labels (kurz: 

ESL) und Regale wohlüberlegt aus. Was es 
am Ende zusätzlich noch braucht, ist eine 
zum Regal passende Halterung. Die Her-
ausforderungen, ein passendes Fixing zu 
finden, sind dabei grösser als man auf den 

Da steckt mehr  
dahinter als man denkt

gängigen Querformat können Labels auch 
hochkant platziert werden. Grundsätzlich 
darf das Preisschild nicht aus seiner Hal-
terung springen und zu Boden fallen.

• �Regaltyp: Das Fixing sollte nicht nur per-
fekt aufs Label passen, sondern auch 
perfekt zum Regal.

• �Position: Die Position im Regal spielt eine 
grosse Rolle bei der Fixing-Auswahl. So 
braucht es ggf. einen PVC-Winkel, um ein 
ESL am untersten Kühlregal zu befesti-
gen. Nur so ist der Preis aus Kundenper-
spektive gut lesbar.

ersten Blick meint. Es reicht nämlich nicht, 
ein Fixing zu finden, das perfekt aufs ESL 
passt; es muss auch das jeweilige Regal so-
wie den Anwendungszweck im Blick haben. 

Ein optimales ESL-Fixing erkennen Sie, wenn 
es folgende Kriterien mitberücksichtigt:
• �Passgenauigkeit: Die Schrift auf dem 

ESL sollte gut lesbar sein. Deshalb gibt es 
zahlreiche ESL-Grössen. Das Fixing muss 
dementsprechend auf die jeweilige ESL-
Grösse passen. Zu beachten ist auch die 
Ausrichtung des ESL, denn neben dem 

ESL-Fixings 

Sie sind zwar meist 
klein, tragen aber 
massgeblich zum Ver-
kaufserfolg bei: die 
Electronic Shelf La-
bels. Hier erfahren Sie, 
was es für ein optima-
les ESL-Fixing braucht.

Eine platzsparende
Lösung, welche 
perfekt zu den 
Produkten passt. 

Das Fixing sollte
Perfekt zu Label
und Regal passen.
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• �Platzsparend: Da die Ware oft oben und 
unten eng platziert wird, darf das Label 
nirgends überstehen. Die Umgebung 
spielt deshalb eine entscheidende Rolle.

• �Farbe: Die Halterung sollte sich optisch 
ins Gesamtbild einfügen, denn es gilt: Je 
unauffälliger das Fixing, desto besser.

• �Skalierbarkeit: Wenn später andere 
zusätzliche ESL- oder Regal-Typen ein-
gesetzt werden, muss auch dafür eine 
passende Lösung garantiert sein.

• �Verschiebbarkeit: Das ESL darf von den 
Kunden nicht einfach oder aus Verse-
hen verschiebbar sein. Gleichzeitig 
sollte im Falle eines Layout-Wechsels 

das Personal die ESL einfach verschie-
ben können.

• �Hygiene: Die Halterungen müssen hohen 
hygienischen Ansprüchen genügen. Zu 
den Anforderungen zählt unter anderem, 
dass es keine freiliegenden Klebeflächen 
geben darf.

• �Stabilität: Eine robuste Halterung spart 
Geld und ist nachhaltig. Die Qualität des 
Fixings entscheidet darüber, ob die elek-
tronischen Preisschilder lange am Regal 
bleiben oder zu Boden fallen.

• �Zeitersparnis: Der Einsatz von ESLs spart 
Personalkosten. Deshalb muss es schnell 
wechselbar sein. Passende ESL-Fixings 
in Kombination mit einer patentierten 
ESL-Schiene machen es möglich. Ein 
unpraktisches Fixing kann diesen Vorteil 
zunichte machen.

• �Wirtschaftlichkeit: Die Umrüstung auf 
ESL lohnt sich nur, wenn der Return-of-
Investment positiv ist. Dies erreicht man 
nicht, wenn ESL häufig herunterfallen, 
kaputt gehen oder aufgrund mangelnder 
Qualität reklamiert und nachbestellt wer-
den müssen.

• �Verkaufsförderung: Ein ESL mit Frame, 
ein sogenanntes Snap-On, sorgt für mehr 
Aufmerksamkeit. Bewährte, statische 
Verkaufsförderungslösungen, wie z. B. 
Wobbler, müssen dennoch Platz haben. 
Auf einem ESL hat es nämlich beschränkt 
Platz und oft können nicht alle Infos drauf 
abgebildet werden. Hier gilt: Variable In-
fos aufs ESL. Den Rest aufs Papier.

 www.kuehnis-solutions.ch 

Mit passenden 
Fixings fällt kein 
ESL zu Boden.

Nicht immer kann 
das Fixing eine 
Schiene sein.

Über Kühnis Solutions AG

Das Unternehmen ist im Schwei-
zer Retail für seine Auszeich-
nungs- sowie Verkaufsförderungs-
lösungen bekannt. Mit ästheti-
schen Warenpräsentationsformen 
macht es die Produkte im Laden 
sichtbar(er) und steigert dadurch 
den Abverkauf. Die Lösungen 
sind modular, flexibel und kom-
binationsfähig. Sie werden also 
auch dann noch ins Verkaufskon-
zept passen, wenn Skalierbarkeit 
gefragt und Adaptionen geplant 
sind. Die Sortimentsauswahl und 
Kombinationsmöglichkeiten sind 
vielfältig. Deshalb begleitet die 
Kühnis Solutions Detailhändler 
und Markenhersteller von der 
Idee über den Gestaltungsvor-
schlag bis zur fertigen Präsenta-
tionslösung.


