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Warenregale auffüllen 
einfach gemacht

WarenbeWirtschaftung im DetailhanDel Der Zukunft

Wo kann man im Einzelhandel noch optimieren? Grosses Potenzial bietet das zeit- und 
personalintensive Auffüllen der Ladenregale. Jetzt gibt es dazu eine innovative  

Lösung mit einem bissigen Namen: der T.REX. 

e ine der grössten Herausforderungen 
im Einzelhandel ist das Auffüllen von 
Regalen. Es ist ein unvermeidlicher 

Aspekt einer jeden Filiale, der jedoch auch 
hohe Personalkosten verursacht. Es erfor-
dert nämlich die physische Arbeit seitens 
des Ladenpersonals. Zudem muss der La-
gerbestand geplant und überwacht wer-
den, um sicherzustellen, dass die Regale 
immer gut gefüllt und optimal präsentiert 
sind. Deshalb suchen Detailhändler immer 
nach neuen und effizienteren Methoden, 
um die Nachfüllung von Waren zu opti-
mieren. Eine innovative Lösung, die diese 
Herausforderung angeht, kommt aus dem 
Hause POS Tuning.

Beim Nachfüllen gleich das ganze Regal 
tauschen

POS Tuning hat den POS T.REX entwickelt, 
einen Mehrweg-Warenträger für den Han-
del, der das (fast) leere Regal mit einem 
voll befüllten neuen Regal tauscht. Das 
System stellt sich gleich mehreren Her-
ausforderungen: Es optimiert nämlich das 
Kommissionieren, Transportieren, Platzie-
ren und sogar das Präsentieren der Ware.

Ein System, das über ready-shelf 
hinausgeht
Möglichkeiten, dass das Personal zum Re-
gal-Befüllen die Verpackungen nicht mehr 
einzeln in die Hand nehmen muss, werden 
im Retail immer wieder thematisiert. Egal, 
ob bei Saucenbeuteln oder Getränkedo-
sen: Dass der Regalpflegeaufwand erheb-
lich ist, wenn die Umverpackung direkt im 
Regal platziert wird, ist unbestritten.

POS Tunings T.REX geht hier allerdings 
einen entscheidenden Schritt weiter. Der 
Automatisierungsgrad und auch der Nut-
zen ist mit dem T.REX deutlich höher.
Wenn das jeweilige eher leere Regal au-
tomatisch mit einem vollständig befüllten 
Regal ausgetauscht wird, entfällt sogar der 
Arbeitsschritt die Umverpackung ins Regal 
zu stellen.

Eine Vision, aber keine Illusion
T.REX ist keine Weiterentwicklung eines 
bereits bestehenden Produkts. Vielmehr 
hat man die aktuellen Herausforderungen, 
mit dem sich der Handel konfrontiert sieht, 
von Grund auf neu gedacht.
Dabei wurde bewusst ein ganzheitlicher 
Ansatz verfolgt. Es wurde nach einer Lö-
sung gesucht, die die verschiedenen Teil-
nehmer im Markt – vom Produzent über 
den Transport bis hin zum Detailhandel - 
sinnstiftend zusammenzubringt. Am Anfang 
stand also die Idee einen durchgängigen, 
branchenübergreifenden idealen Prozess 
abzubilden. Das Ziel: Den Retail trotz ak-
tuellem Fachkräftemangel, sinkendender 
Marge und in einem herausfordernden 
Umfeld immer noch rentabel zu betreiben.
POS Tunings T.Rex ist deshalb ein Ge-
danke, der es wert ist, weitergedacht zu 
werden. Eine mutige Vision, die allerdings 
keinesfalls eine Illusion ist, sondern sich 
bereits in der Entwicklung und Umsetzung 
befindet.
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Die Vorteile:
spart Zeit

Mit dem Warenträger wird 
das Auffüllen von Regalen 
deutlich effizienter. Zukünf-
tig werden hierfür keine 
Mitarbeiterressourcen 
mehr gebunden. Das Per-
sonal kann also gezielter 
eingesetzt werden.

spart platZ

Dank des flexiblen Träger-
systems lassen sich viele 
unterschiedliche Verkaufs-
flächen bedienen. Der Wa-
renträger ist individuell an 
diverse Flächen anpassbar 
und kann immer wieder neu 
konfiguriert werden. Das 
ermöglicht eine modulare 
Produktpräsentation.

spart abfall

Der Abfall wird reduziert, 
weil mit dem System keine 
Umverpackungen mehr 
notwendig sind. Auch sonst 
zeigt es sich von seiner 
nachhaltigen Seite, denn 
der POS T.REX besteht aus 
umweltfreundlichen Mate-
rialien.
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So konnten sich Messe-Besucher bei der 
diesjährigen EuroShop live von dem Sys-
tem überzeugen.

Das Mehrweg-Aktionsdisplay
Ein Bestandteil der T.REX Vision ist auch 
das Mehrweg-Aktionsdisplay. Dieses kann 
auch losgelöst von den anderen Prozes-
sen der Gesamtlösung eingesetzt werden. 
Damit wird das Ziel verfolgt, von den um-
weltschädlichen Einwegdisplays wegzu-

kommen; hin zu sinnvollen 
Mehrwegdisplays.
Das System besteht aus ei-
nem dauerhaften Display 
inkl. Monitor. Der Inhalt des 
Displays besteht aus den 
Mehrwegboxen aus dem 
T.REX Programm. Die Boxen 
werden befüllt in die Dis-
plays platziert. Dabei wird 
der RFID-Chip der Box gele-
sen, was zur automatischen 
Abspielung des bereits vor-
bereiteten Contents oben am 
Display führt.

Je nach Wunsch kann das System mit ei-
nem Sensor-Pusher ausgestattet werden, 
welcher die Bestandsmessung autonom 
vornimmt und wichtige Daten für den Ab-
verkauf liefert.

Die Vorteile des Mehrwegdisplays:
  Einheitlich genormtes Grundmass in un-

terschiedlichen Höhen
  Ersetzt die Umverpackung
  Waren- und Datenträger inkl. digitaler 

Bestandsmessung
  Sicher im Transport durch schliessbare 

Frontklappe
  Kein Verrutschen durch Arretierung der 

Kisten ineinander

 WWW.kuehnis-solutions.ch 
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Die Restware kommt zurück  
ins Logistikzentrum

Roboter platzieren den 
Warenträger im Handel

Die Warenträger mit Restware werden 
im Logistikzentrum neu befüllt

Transport der Warenträger 
zur Prüfung und Reinigung

Hersteller befüllt die Warenträger 
nach der Reinigung erneut

Im Logistikzentrum wird die Ware nach 
Händler-Planogramm im Warenträger kommissioniert

Eine intelligente Sicherung schützt 
die Ware beim Transport

Hersteller füllt Ware sortenrein 
in Mehrweg-Warenträger

Der Warenträger wird vollautomatisiert 
be- und entladen

ein echtes multitalent: Der t.reX von pos tuning kommissioniert, transportiert, platziert und präsentiert die Ware.
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Neben der Umsatz-
steigerung verfolgen
die Detailhändler
zunehmend auch
das Ziel, das vorhan-
dene Personal der
Filial- und Zentralor-
ganisation möglichst
effizient einzusetzen.

Deshalb bietet die Kühnis Solutions 
inzwischen nicht mehr nur Verkaufs-
förderung- und Warenpräsentati-
onslösungen an, sondern übernimmt 
zunehmend auch Dienstleistungen,
die sich von Beratungen vor Ort, der 
Organisation von Rollouts bis hin zur 
Warenlagerung erstrecken.

Das Unternehmen ist für Markenher-
steller und den Retail Ansprech- und 
Sparringpartner zugleich. Als Stra-
tegischer POS Tuning Partner in der 
Schweiz schaut sie über den Teller-
rand hinaus und findet regelmässig 
innovative Lösungen für seine 
Kunden.

DetailhänDler gesucht

Die Kühnis Solutions sucht aktuell Detail-
händler für den gemeinsamen Austausch, 
um die Vision weiterzudenken und sich ge-
meinsam intensiv damit zu befassen, wie die 
Zukunft des Detailhandels aussehen kann.

E-Mail: info@kuehnis-solutions.ch 
Telefon: 071 760 07 07 


